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Wir suchen dynamische Teammitglieder, die sofort oder nach Absprache bei uns einsteigen mochten, als:

Head of Business Unit Industrial & Energy Supply

Battery energy storage systems
SMWh, ¢0.25/05/1 |

upto 40.5|
1250A/4000A,3

Uber Uns:

NRG Solutions ist ein filhrender Anbieter von nachhaltigen, dsthetischen und innovativen
Energielésungen in der Schweiz. Unser Unternehmen steht gemeinsam mit unseren Vertriebspartnern an
vorderster Front, um die griine Energiewende zu beschleunigen. Als Master Distributor konzentrieren wir
uns darauf, praxisbewahrte Energiel6sungen erfolgreich in die Schweiz zu importieren und unseren
Partnern im B2B-Bereich umfassende Unterstltzung zu bieten. Unser Serviceportfolio umfasst neben
dem Produkteimport auch Zertifizierungen, Planung und Support, Schulungen sowie Verkaufsforderung,
um sicherzustellen, dass unsere Partner bestens ausgestattet sind, um die Energieldsungen von morgen
erfolgreich zu vermarkten.

Um unsere wachsende Kundenbasis noch besser zu unterstlitzen, suchen wir einen erfahrenen und
engagierten Head of Business Unit Industrial & Energy Supply. In dieser Schlisselrolle verantwortest
du den Geschaftsbereich unserer Energielésungen im Bereich Mittel- und Hochspannungsanlagen
sowie Battery Energy Storage Systems (BESS) von www.brunstock.com. Du tragst aktiv zur
Energiewende bei, indem du innovative und nachhaltige Lésungen fur die effiziente Energieversorgung
umsetzt.
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Deine Aufgaben:

Leitung Verkauf:

Du Ubernimmst die Verantwortung fur die Verkaufsstrategie und Umsatzsteigerung in deinem Bereich.
Dazu gehort die Entwicklung und Umsetzung von Verkaufsstrategien, die Starkung unserer
Marktposition und die Erweiterung unseres Kundenportfolios. Du treibst den Wandel hin zu
nachhaltigeren Gebauden und Infrastrukturen aktiv voran, indem du innovative Energielosungen in die
Energiewirtschaft einbringst. Dabei bist du auch flr die Implementierung moderner Technologien wie
Smart Grids und datenbasierte Optimierungslosungen verantwortlich, um die Effizienz und
Zuverlassigkeit unserer Systeme zu steigern.

Fiihrung der Beratung & Konzeption:

Du fuhrst das Team, das maBgeschneiderte Energiekonzepte zur Verkaufsforderung entwickelt. Dabei
bist du verantwortlich flr die Analyse von Marktanforderungen und Kundenbedurfnissen sowie fur die
strategische Ausrichtung und Prasentation unserer Produkte und Dienstleistungen. Deine
Fuhrungskompetenz sorgt daflir, dass technische und wirtschaftliche Vorteile unserer Losungen
effektiv kommuniziert werden.

Beratung, Konzeption & Kundenbegleitung:

Du entwickelst maBgeschneiderte Energiekonzepte in enger Zusammenarbeit mit unseren technischen
Teams, um innovative und wirtschaftlich sinnvolle Losungen fur unsere Kunden zu realisieren. Dabei
begleitest du sie durch den gesamten Projektzyklus — von der Machbarkeitsstudie bis zur erfolgreichen
Umsetzung. Wahrend der Projektumsetzung sorgst du fur eine enge Unterstlitzung, erkennst
Herausforderungen fruhzeitig und bietest proaktive Losungen an, um die Kundenzufriedenheit
sicherzustellen.

Verantwortung fiir Schulungen:

Du bist verantwortlich fir die Organisation und Durchfiihrung von Schulungen fir unsere Planungs-,
Installations- und Servicepartner. Unter deiner Leitung wird sichergestellt, dass unsere Partner die
notwendigen technischen Fahigkeiten erlangen und die hochsten Qualitdtsstandards von der Planung,
Installation und Wartung unserer Produkte einhalten. Du sorgst dafur, dass die kontinuierliche
Weiterentwicklung des Wissensstands der Partner geférdert wird, um die neuesten Technologien und
Markttrends zu nutzen.

Leitung des technischen Supports & Inbetriebnahmen:

Du leitest das technische Support-Team und bist verantwortlich fur die Sicherstellung eines
reibungslosen Betriebs unserer Systeme. Du koordinierst die Zusammenarbeit mit den Technik- und
Serviceteams, um sicherzustellen, dass alle technischen Anforderungen erfiillt werden und eventuelle
Probleme effizient und zeitnah gelost werden.

Aufbau und Pflege von Key Accounts:

Du bist fur die strategische Entwicklung und Pflege langfristiger Beziehungen zu unseren wichtigsten
Kunden verantwortlich. Durch deine Fuhrungsstarke und proaktive Kommunikation stellst du sicher,
dass die Bediirfnisse unserer Key Accounts kontinuierlich erfullt werden und tréagst so maBgeblich zum
Erfolg unserer Projekte bei. Bestehende Netzwerke in der Industrie- und Energiewirtschaft nutzt du, um
neue Partnerschaften zu kntipfen und unsere Marktposition weiter zu starken. Internationale
Partnerschaften und Markte spielen ebenfalls eine Schlisselrolle in unserer Wachstumsstrategie, und
du bist fur den Ausbau und die Pflege dieser Beziehungen verantwortlich.
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Was du mitbringst

* Hoherer Abschluss als Elektroingenieur oder gleichwertige Qualifikation im Energiesektor

¢ Weiterbildung im Energiebereich mit fundierten Kenntnissen in Mittel- und Hochspannungsanlagen

* Mehrjahrige Erfahrung im Energiesektor, insbesondere in der Planung, Ausfiihrung, Betrieb und Wartung
von Mittel- und Hochspannungsanlagen

* Nachweisliche Verkaufserfahrung in den Bereichen Mittel- und Hochspannungsanlagen sowie in der
Vermarktung von Energielésungen

* Ausgepragte Fahigkeiten in der Kundenberatung und -betreuung sowie im Key Account Management

e Erfahrung im Projektmanagement und in der Zusammenarbeit mit interdisziplinaren Teams

Was wir dir bieten

* Eine abwechslungsreiche und verantwortungsvolle Position in einem zukunftsorientierten Unternehmen

* Die Moglichkeit, eine Schlusselrolle bei der Weiterentwicklung unserer Verkaufsstrategie zu
Ubernehmen

* Ein dynamisches Arbeitsumfeld mit flachen Hierarchien und kurzen Entscheidungswegen

e Chancen zur personlichen und beruflichen Weiterentwicklung

* Attraktive Vergutungsbedingungen und leistungsbezogene Anreize

Haben wir dein Interesse geweckt?

Wir freuen uns auf deine Bewerbung und darauf, dich in einem persodnlichen Gesprach kennenzulernen.
Fur Fragen oder weitere Informationen steht dir Mathias Andermatt gerne zur Verfugung.

Sende deine Bewerbung direkt per E-Mail an Mathias Andermatt: m.andermatt@nrg-solutions.ch

CH10038170525 Luzerner Kantonalbank AG CH46 0077 8221 67717200 1
CHE-135.886.411 MWST Pilatusstrasse 12, Postfach, CH-6002 Luzern SWIFT LUKBCH2260A



