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Wir suchen dynamische Teammitglieder, die sofort oder nach Absprache bei uns einsteigen mochten, als:

Sales Consultant Business Unit Industrial & Energy Supply

Step-up transformer
Kid stations

sul L ‘skidstation:
3MVA, BMVA,BMVA 3MVASMVA

Battery energy storage systems
SMWh, c0.25/08/1

Uber Uns:

NRG Solutions ist ein filhrender Anbieter von nachhaltigen, dsthetischen und innovativen
Energielésungen in der Schweiz. Unser Unternehmen steht gemeinsam mit unseren Vertriebspartnern an
vorderster Front, um die griine Energiewende zu beschleunigen. Als Master Distributor konzentrieren wir
uns darauf, praxisbewahrte Energiel6sungen erfolgreich in die Schweiz zu importieren und unseren
Partnern im B2B-Bereich umfassende Unterstltzung zu bieten. Unser Serviceportfolio umfasst neben
dem Produkteimport auch Zertifizierungen, Planung und Support, Schulungen sowie Verkaufsforderung,
um sicherzustellen, dass unsere Partner bestens ausgestattet sind, um die Energieldsungen von morgen
erfolgreich zu vermarkten.

Flr die Unterstltzung unserer Vertriebsaktivitaten und die Gewahrleistung eines reibungslosen Betriebs
suchen wir einen engagierten Sales Consultant Business Unit Industrial & Energy Supply. In dieser
Rolle unterstitzt du aktiv die Energiewende, indem du innovative und nachhaltige Energieldsungen fur
unsere Kunden im Bereich Mittel- und Hochspannungsanlagen sowie Batteriespeichersysteme
(BESS) von www.brunstock.com vermittelst.
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Deine Aufgaben:

Verkaufsunterstitzung:

Du spielst eine zentrale Rolle bei der Unterstlitzung des Vertriebsteams durch technische Beratung und
Erstellung von Angeboten. Dein Fokus liegt auf der Bereitstellung praziser Informationen und der
Klarung technischer Fragen, um die Verkaufsprozesse zu erleichtern und die Kundenanforderungen
optimal zu erfillen. Dabei arbeitest du eng mit dem Vertrieb zusammen, um maBgeschneiderte
Losungen zu entwickeln und Geschaftsmaoglichkeiten zu identifizieren. Deine Aufgabe ist es, technische
und wirtschaftliche Vorteile unserer Losungen klar zu kommunizieren und zu prasentieren.

Planung:

Du bist verantwortlich fir die technische Planung und Ausarbeitung von Energielésungen, die auf die
spezifischen Bedurfnisse unserer Kunden zugeschnitten sind. Dies umfasst die Erstellung detaillierter
Plane und Spezifikationen. Deine Aufgabe ist es, sicherzustellen, dass alle technischen Anforderungen
und Vorgaben erfiillt werden. Du nutzt moderne digitale Tools zur Planung und Uberwachung der
Energieldsungen und stellst sicher, dass unsere Systeme den neuesten technologischen Standards
entsprechen.

Inbetriebnahme:

Du Ubernimmst die Verantwortung fir die Inbetriebnahme der Systeme, einschlieBlich der
Durchfihrung von Tests und der Sicherstellung, dass alle Komponenten ordnungsgeman installiert und
betriebsbereit sind. Du arbeitest eng mit den Kunden zusammen, um einen reibungslosen Ubergang von
der Installation zur Betriebsaufnahme zu gewahrleisten und etwaige technische Probleme schnell zu
losen. Dabei koordinierst du die Zusammenarbeit zwischen internen Teams und externen Partnern.

Technischer Support:

Du bist fr den technischen Support bei Stérungen unserer Systeme zustandig. Du arbeitest eng mit den
Technik- und Serviceteams zusammen, um sicherzustellen, dass alle technischen Anforderungen
erflllt werden und eventuelle Probleme zeitnah gelost werden.

Unterhalt & Wartung:

Du sorgst flr den regelmaBigen Unterhalt und die Wartung der installierten Systeme. Dies umfasst die
Durchfihrung von Routineprufungen, die Behebung von Stérungen und die Implementierung von
VerbesserungsmaBnahmen, um die Leistung und Zuverlassigkeit unserer Energielosungen langfristig
sicherzustellen. Deine Aufgabe ist es, die Betriebseffizienz zu maximieren und die Kundenzufriedenheit
durch proaktiven Service zu gewahrleisten.

Schulungen:

Du organisierst und fihrst Schulungen fur unsere Planungs-, Installations- und Servicepartner durch,
um sicherzustellen, dass sie die notwendigen technischen Fahigkeiten zur fachgerechten Installation
und Wartung unserer Produkte erlangen. Dabei vermittelst du praxisnahes Wissen und unterstutzt
unsere Partner dabei, die hoéchsten Qualitatsstandards einzuhalten. Zudem sorgst du dafir, dass sie
kontinuierlich uber die neuesten Technologien und Markttrends informiert bleiben, um ihre Fahigkeiten
weiterzuentwickeln.

Betreuung von Key Accounts:

Du pflegst langfristige Beziehungen zu unseren wichtigsten Kunden und stellst sicher, dass deren
Anforderungen kontinuierlich erfillt werden. Durch regelmaBige Meetings und proaktive
Kommunikation sorgst du fur eine hohe Kundenzufriedenheit und tragst zur erfolgreichen Umsetzung
unserer Projekte bei.
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Was du mitbringst

Hoherer Abschluss als Elektroingenieur oder gleichwertige Qualifikation im Energiesektor

Erfahrung in der Planung, Inbetriebnahme und Wartung von Mittel- und Hochspannungsanlagen sowie
Battery Energy Storage Systems (BESS)

Nachweisbare Erfahrung in der Verkaufsunterstitzung durch technische Beratung und
Angebotserstellung

Starke technische Fahigkeiten und ein gutes Verstéandnis der relevanten Energiesysteme

Hohe Kundenorientierung und die Fahigkeit, technische Herausforderungen proaktiv zu lésen

Sehr gute Kommunikationsfahigkeiten in Deutsch und Englisch

Bereitschaft zu gelegentlichen Reisen fiir Vor-Ort-Besuche bei Kunden

Was wir dir bieten

Eine spannende Position mit einem klaren Fokus auf Verkaufsunterstlitzung, Planung, Inbetriebnahme
sowie Unterhalt und Wartung

Die Méglichkeit, in einem innovativen Unternehmen zur Gestaltung der griinen Energiewende
beizutragen

Ein dynamisches Arbeitsumfeld mit flachen Hierarchien und kurzen Entscheidungswegen

Chancen zur personlichen und beruflichen Weiterentwicklung durch Schulungen und
Weiterbildungsmadglichkeiten

Haben wir dein Interesse geweckt?

Wir freuen uns auf deine Bewerbung und darauf, dich in einem persoénlichen Gesprach kennenzulernen.
Fuar Fragen oder weitere Informationen steht dir Mathias Andermatt gerne zur Verfugung.

Sende deine Bewerbung direkt per E-Mail an Mathias Andermatt: m.andermatt@nrg-solutions.ch
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